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Om Norsk olje og gass
Norsk olje og gass er en interesse- og arbeidsgiverorganisasjon for 
oljeselskaper, bedrifter innen havbasert fornybar energiproduksjon og 
havbasert mineralvirksomhet, samt leverandører til virksomhetene på 
norsk kontinentalsokkel.

Norsk olje og gass har tre oppgaver:

• Arbeidsgiverorganisasjon
• Interesseorganisasjon
• Samarbeidsorganisasjon

Norsk olje og gass er tilsluttet NHO.

Norsk olje og gass har hovedkontor på Forus i Stavanger. I tillegg har 
Norsk olje og gass kontor i Oslo og i Tromsø. 

Norsk olje og gass’ administrasjon har ca 60 ansatte.
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Norsk olje og gass representerer

40 oljeselskaper

Oljeselskapene er enten innehavere av eller deltakere i
utvinningstillatelser for olje og gass på norsk sokkel.

64 leverandørbedrifter 

Leverandørene omfatter brønnservicebedrifter, borebedrifter, 
undervanns-entreprenører, forpleiningsbedrifter, forsyningsbaser 
og bedrifter innen inspeksjon, sikkerhets- og sikringstjenester og 
andre.

3 Gründer-bedrifter 

Til sammen representerer Norsk olje og gass’ medlemsbedrifter 
ca 35 000 ansatte.
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Medlemsbedrifter oljeselskaper
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Aker BP
Aker Energy
CapeOmega
Chrysaor Norge 
Concedo
ConocoPhillips Norge
DNO Norge 
Edison Norge
Equinor 
Esso Norge
Gassco
Idemitsu Petroleum Norge
INEOS E&P Norge
INPEX Norge
KUFPEC Norway
Lime Petroleum 
LOTOS E&P Norge

Lukoil Overseas North Shelf
Lundin Energy Norway
Mime Petroleum
M Vest Energy
MOL Norge
Neptune Energy Norge 
Norske Shell 
OKEA
OMV (Norge) 
ONE-Dyas Norge 
Pandion Energy
Petoro
Petrolia NOCO
PGNIG Upstream International 
Repsol Norge
RN Nordic Oil 
Spirit Energy

Suncor Energy Norge
Sval Energi
Total E&P Norge
Vår Energi
Wellesley Petroleum
Wintershall Dea Norge



Medlemsbedrifter leverandørbedrifter
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Bore- og brønnservice

Aker Solutions, avd. Sub Ågotnes
Altus Intervention
Baker Hughes Norge
Expro Norway
Franks International
Halliburton 
IOS Tubular Management
Intertek West Lab
KCA Deutag Drilling Norge
Ramco
Schlumberger Norge
Stratum Reservoir (Norway)
Vetco Gray Scandinavia, GE Oil & Gas
Weatherford Norge
Welltec Oilfield

Undervannsentreprenører

Enhanced Drilling 
NUI
Oceaneering
Subsea 7 Norway

Forpleiningsbedrifter

Coor Service Management
ESS Support Services 
Sodexo Remote Sites Norway
4SERVICE Offshore Hotels

Forsyningsbaser

ASCo Norge
ASSET BUYOUT PARTNERS
CCB Mongstad
Coast Center Base
Helgelandsbase
Kristiansund Base
NorSea Stavanger
Norsea Polarbase
Saga Fjordbase
Vestbase

Andre 
Altera Infrastructure Norway AS
Altus Intervention (Technologies) 
Arcos
Benor
Cameron Norge
CGG Services (Norway)
DNV GL
Dwellop
GCE NODE
INC Support
Landmark Graphics
NOFO

Normod

Norwegian Energy Solutions

Andre 

Nosefo Tau
Nosefo Bergen
Oceaneering Asset Integrity
ONS
Petrotech
PGS GEOPHYSICAL
PSW Technology AS
RelyOn Nutec Norway
ResQ
Rogaland Teknikk 
Saga Offshore Partners
Soiltech
Soiltech Offshore Services As
Speedcast Norway
TGS Nopec Geophysical Company
Tomax
TWMA Norge



Digital Samhandling
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Digital samhandling
Felles tjenester i regi av Norsk olje og gass

Tjenester i regi av Norsk olje og gass skal sørge for:
• Effektivisering av sokkelen
• Sikre samhandling mellom aktørene på 

sokkelen
• Bistå til verdiskapning

Det er ca 22 digitale tjenester i regi av Norsk olje og 
gass, innenfor områder som:
- E&P Subsurface
- Supply Chain
- Material Management
- QHSE
- Joint Venture Management

Illustrasjon fra www.norog.no



Material Management området
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Material Management området
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Energy operators

Suppliers

Surplus 
Marketplace

• Virtual Inventory – tjeneste for deling av lagerført 
materiell på sokkelen

• Critical (CMR) – tjeneste for forespørsel om kritisk 
utstyr

• SubQuip – tjeneste for deling av subsea materiell på 
sokkelen

• Surplus Marketplace – håndtering av salg av 
overskuddsmateriell 

• EqHub – innsamling og deling av utstyrs informasjon 
og dokumentasjon

• EPIM JQS – felles tjeneste for standard 
prekvalifisering av leverandører til sokkelen



Material Management tjenester
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Hvorfor:
• Forenkle og standardisere leveranse av 

utstyrsinformasjon

Business Case:
• 500MNOK – 3 MRD per år
• Datakvalitet for utstyr

Brukere:
• Operatører
• Leverandører/kontraktører
• Produsenter

Samarbeidspartnere:
• Sharecat Solutions, software
• TietoEvry, support
• Konsulent/rådgivning

skjermbilder fra www.eqhub.net
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Hvorfor:
• Dele lagerført materiell på tvers av 

operatørskap

Business Case:
• Redusere lagerbeholdning som har en 

verdi på mellom 30-50 MRD betydelig
• Bærekraft – sikre gjenbruk

Brukere:
• Operatørene på sokkelen (start)

Samarbeidspartnere:
• TietoEvry, software
• TietoEvry, support
• Konsulent/rådgivning

skjermbilde fra www.virtualinventory.no
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Hvorfor:
• Support mellom operatørene ved kritiske 

hendelser

Business Case:
• Redusere nedetid på produserende installasjoner 

til en verdi av 500MNOK – 5 MRD pr år.

Brukere:
• Operatørene på sokkelen

Samarbeidspartnere:
• TietoEvry, software
• Konsulent støtte skjermbilde fra www.virtualinventory.no
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Hvorfor:
• Deling av subseautstyr på tvers av operatørskap

Business Case:
• Redusere lagerbeholdning på dyrt subsea utstyr
• Bærekraft – sikre gjenbruk

Brukere:
• Operatørene på sokkelen

Samarbeidspartnere:
• TietoEvry, software
• CCB, LogiTeam

skjermbilde fra www.virtualinventory.no
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Surplus marketplace

Hvorfor:
• Feles metode for salg av overskuddsmateriell ut av 

industrien

Business Case:
• Redusere lagerbeholdning
• Bærekraft – sikre gjenbruk

Brukere:
• Operatørene på sokkelen (salg)
• Alle (kjøp)

Samarbeidspartnere:
• Retrade
• Konsulent/rådgivning

skjermbilde fra www.retrade.eu
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Hvorfor:
• Kvalitetssikring av leverandører til sokkelen

Business Case:
• Samhandling og forenkling av audit og 

kvalitetssikring av leverandører

Brukere:
• Operatørene
• Kontraktørene
• Leverandører og produsenter

Samarbeidspartnere:
• TietoEvry, software
• TietoEvry, support
• Konsulent/rådgivning

skjermbilde fra www.epimjqs.no



Plan fremover
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• Videreutvikling av tjenestene våre, forankring og teknisk utvikling
• Sikre økt bruk av tjenestene i industrien og i samarbeid med 

leverandørene
• Samkjøre tjenestene bedre, sikre gevinst også på tvers av 

tjenesteporteføljen
• Samhandle mot nye viktige initiativer som for eksempel 3D 

(Fieldmade)
• Sikre godt samarbeid med våre viktige samarbeidspartene

Veien videre:

illustrasjon fra www.norog.no




